 НОВОСТИ КОМПАНИИ









ИНФОРМАЦИЯ ОТ МАРГАРИТЫ ПЧЕЛИНОЙ  - парфюмера (г. САМАРА):


Добрый день, уважаемые коллеги!            


   Сегодня мы с Вами поговорим о физиологических аспектах запахов. Теория всегда бывает суховатой и не всегда есть силы дочитать и разобраться до конца вопроса, но я постаралась немного «оживить» эту важную тему, без которой ни один парфюмер не может обойтись, а нам это поможет в профессиональной работе с клиентами.





           ТЕОРИЯ ОЩУЩЕНИЯ И ВОСПРИЯТИЯ ЗАПАХОВ





1. Строение нашего носа или чем мы нюхаем.


   Органом обоняния является верхний отдел носовой полости. Стенки ее образуются главным образом верхнечелюстными костями, и полость делится отчасти костяной, отчасти хрящевой вертикальной перегородкой на симметричные половины. На боковой стенке полости носа имеются костяные выступы, так называемые раковины.


   Нижняя часть носовой полости, одетая обыкновенным мерцательным эпителием, не содержит обонятельных клеток и служит лишь для прохождения воздуха в дыхательные органы. Обонятельным же органом является только верхняя часть носовой полости, в которой разветвляется обонятельный нерв. Эпителий здесь не мерцательный, а обыкновенный, цилиндрический. Между клетками эпителия лежат вытянутые в длину обонятельные клетки, связанные с волокнами обонятельного нерва.


    Вещества, вызывающие ощущения запаха, проникают в носовую полость, в частности, достигают обонятельной области (слизистой оболочки) отчасти через ноздри с вдыхаемым воздухом, отчасти через задние отверстия носовой полости зева.


(На этом «нудную» часть теории запаха считаю исчерпанной и переходим к более интересным вопросам.)


Продолжение в следующем номере








Уважаемые коллеги!


Доводим до Вашего сведения, что с 10 сентября 2006 года будут внесены изменения в систему ценообразования компании.


В связи с необходимостью формирования единой розничной цены на продукцию, во всех регионах устанавливается             ЕДИНАЯ ЦЕНА ДЛЯ ДИСТРИБЬЮТОРА.


Старая цена + 10% по курсу 31 рубль!


 Просим Вас сверить прайсы. Система скидок и расчетов со складом координатором остаются прежними.


Балловое содержание продукции закупленной до 10 сентября не меняется. Во избежании путаницы с баллами, просим Вас продукцию, закупленную по старым ценам, реализовывать по старым прайсам, со старым содержанием баллов 


По всем вопросам обращайтесь в центральный офис 





Советы дистрибьюторам


Рассказывайте всем без исключения о своей компании, и к вам придут их знакомые.


Покажите людям результат - это самый сильный козырь.


Не занимайтесь чем-либо параллельно, на двух стульях невозможно усидеть.


Аншлаг в зале - это работает. Нельзя бросать город, пока не будет работать центр с презентациями и школами.


Будьте на всех событиях и привозите туда своих людей.


Принимайте смелые решения, планируйте свою деятельность и выполняйте все не откладывая.


Подписывайте постоянно 2-3 человека в первую линию, пока не добьетесь своих целей.


Если хотите быть независимыми, ищите и воспитывайте лидеров, способствуйте их самостоятельности.


Не бросайте новичков один на один с их знакомыми.


Как можно быстро передавайте информацию, которую вы имеете.


Обучайте своих дистрибьюторов и учитесь сами.


Бизнес взрывается только тогда, когда у вас появляется на это причина.


Создайте себя, ищите людей и создайте себе подобных.


Успех - это мысли, чувства и действия.


Думайте только категориями преуспевающего человека. Даже мысли о плохой мысли не должно возникать.








Как нелегко было найти тот путь


Который вел к тебе.


Средь жизненных дорог, невзгод,


Ты засиял для нас «L`ambre»,


Ты принял нас в свои объятья


И в ароматах закружил…


И звонко вновь смеяться, 


Любить, мечтать ты научил.


И в вихре сладкого танца


Дверь в будущее всем открыл.


Готова я в любви признаться


Тебе, о мой янтарный господин!


Белозерова Ирина














ПОДВЕДЕНИЕ ИТОГОВ





30 баллов и выше в августе выполнили: Лысова И. (с. Алтайское), Астайкина Т.И. (с. Алтайское), Дзингилевская Е.В.(Куйбишев), Атепаева Н.И. (г.Бийск), Баушева В.А. (Белоярск), Лаптева С.К. (с.Алтайское),  Пахомова В. (Барнаул), Дегтярева М. (Барнаул).


Победителем стала  Лаптева С.К. (с.Алтайское) и получает в подарок флакон 50 мл. Поздравляем!!!


Конкурсы продолжаются!





Советы спонсорам


Попросите своего новобранца предоставить Вам пять человек, с которыми он уже сейчас мог бы начать работу.


Научите делать интригу и проводить встречи по правилу «Двое против одного» (имеется в виду – вы и ваш дистрибьютор беседуете с потенциальным дистрибьютором)


Составьте план работы с новым дистрибьютором на первые 90 дней.


Попросите своего дистрибьютора написать 10 пунктов, что ему хотелось бы приобрести, работая в сетевом маркетинге.


Помогите ему подписать не менее 15 человек и постоянно поддерживайте с ним связь, пока он не построит организацию более 200 человек.


В первые недели проведите вместе с ним продажу продукции в кругу его знакомых.


Ваша задача как спонсора научить дистрибьютора золотому правилу MLM: рекрутировать, продавать, обучать.


Сделайте и приобретите вместе с ним необходимые инструменты для работы.


Отвечайте незамедлительно и конкретно на каждый вопрос новичка.


Помните, на начальном этапе Вы - учитель, затем - мотиватор, а в последствии - партнер.








 Алтайское агентство компании L`ambre г. Барнаул пр. Строителей 16, КДМ, офис 414,    т. 399-121, 366-620. www.lambre-altay.narod.ru  lambrealtay@mail.ru 


